. www.bizlawyer.ro
Blzlawyer Un proiect al Bullet Media & 648 Group
e 2026-05-06 12:34:21

Cum arata, din interior, practica de insolventa a unei firme pozitionata in Tier 1 de
directoarele internationale. “Clientii au asteptarea sa reusim imposibilul in ultimul
moment posibil”, spun Emil Bivolaru si Florentin Nanu, NNDKP, intr-o discutie
despre primele 72 de ore care definesc un dosar, sofisticarea mandatelor cu
expuneri fiscale si motivele pentru care cadrul legislativ al reorganizarii trebuie
reformat structural

ita, ci un teren de confruntare in care momentul
ultidisciplinare pot face diferenta intre

i actica este construita in jurul unui principiu
sigipliinsolvénts NN@K pCOEDY 2 s, erdict final.Firma asista, in paralel, debitori,
creditori, actionari ;ﬁnbr' i mentului, iar aceasta pluralitate de perspective i permite sa
identifice cu precizie vulneramaﬁce fiecarei pozitii, inainte ca acestea sa se transforme in litigii.

Mandatele cele mai sofisticate din portofoliu combina litigii complexe, expuneri fiscale semnificative i un numar
mare de creditori implicati, configurdnd acea categorie de dosare care pune la incercare capacitatea superioara de
performanta a practicii. Cadrul legislativ prezinta lacune structurale reale — de la absenta mecanismelor pentru
grupurile de companii, la rigiditatea creantelor bugetare si impredictibilitatea termenelor — iar practicienii

intervievati de B “Lawyer — Emil Bivolaru, Executive Partner, si Florentin Nanu, Managing Associate — descriu, cu
claritate si franchete, punctele in care cadrul legal se dovedeste insuficient, precum si modul in care aceste carente
sunt suplinite Tn practica.

Legal 500 EMEA 2026 confirma Tier I pentru practica de Restructuring and Insolvency, cu Emil Bivolaru si Ana
Diculescu-§ova recunoscuti ca Leading Partners.

Insolventa ca instrument strategic: primele 72 de ore sunt esentiale

Practica de insolventa a NNDKP graviteaza in jurul mandatelor in care procedura juridica functioneaza ca un
instrument de recalibrare a unor situatii complexe si diversificate — contestarea creantelor semnificative,
structurarea planurilor de reorganizare sau protejarea activelor esentiale definesc nucleul interventiei. Firma pune
la dispozitia clientilor capacitatea de a converti o pozitie initial defensiva intr-una proactiva, prin solutii care
imbina o argumentatie juridica solida cu o intelegere autentica a impactului economic al fiecarei miscari.
Aceasta capacitate de conversie — din defensiv 1n proactiv — devine o conditie operationala: in insolventa,
momentul si directia interventiei juridice determina spatiul de manevra disponibil, iar firmele care ajung prea
tarziu la avocati isi vad, de regula, acest spatiu deja epuizat.

"In ultimii ani, am observat o crestere graduala a ponderii mandatelor de preventie si restructurare timpurie, insa,
in practica, acestea ramén inca subutilizate Tn comparatie cu procedurile de insolventa propriu-zisa. Deseori,

mandatele ajunse la noi se afla intr-un stadiu deja tensionat, unde spatiul de manevra este limitat, Tnsa clientii au
asteptarea ca noi sa reusim imposibilul in ultimul moment posibil", a declarat Emil Bivolaru, Executive Partner,
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NNDKP.

Citeste si

— Cum arata practica de achizitii publice a NNDKP in 2026: dinamica accelerata, mandate complexe in
infrastructura si aparare instrumentate de avocati care opereaza agil la granita dintre drept, tehnologie si
strategie, confirmata Tier 1 in ghidurile juridice internationale | Adina Chilim-Dumitriu si Cristian
Dranca vorbesc despre modul in care o _echipa de elita gestioneaza ambiguitatile legislative, mandatele
transfrontaliere si provocarile unui sistem aflat in transformare structurala accelerata

Decalajul dintre instrumentele de restructurare preventiva disponibile in lege si ritmul cu care mediul de afaceri le
adopta reflecta o problema de cultura organizationala mai profunda decat una juridica — insolventa ramane asociata
cu esecul, nu cu gestiunea riscului, iar aceasta perceptie intarzie interventia pana la punctul in care optiunile se
reduc dramatic.

Faptul ca restructurarea preventiva ramane subutilizata 1n ciuda instrumentelor legislative disponibile indica o
lacuna de educatie juridica In mediul corporativ — firmele care inteleg insolventa ca pe un instrument, nu ca pe o
stigma, ajung la avocati cu mult mai mult spatiu de negociere.

Presiunea economica si evolutia cadrului legislativ continua sa Incurajeze interventia timpurie, iar companiile
devin treptat mai deschise la solutii de restructurare Tnainte de declangarea formala a procedurii. Obiectivele
urmarite cel mai frecvent de clienti in situatii de dificultate sunt mentinerea activitatii economice, protejarea
activelor principale necesare continuarii operatiunilor si gestionarea expunerii fata de creditori. Aceste prioritati se
traduc juridic in strategii concrete: contestarea creantelor nejustificate sau structurarea unui plan de reorganizare
care sa fie viabil atat din perspectiva juridica, cét §i economica.

Cele trei obiective principale ale clientilor — continuitate, protectie, negociere cu creditorii — sunt interdependente:
o strategie care maximizeaza unul fara a tine cont de celelalte doua produce, de regula, solutii fragile in fata
tribunalului sau a adunarilor creditorilor.

"Primele 72 de ore sunt esentiale intrucat este necesar sa analizam termenele legale, natura juridica a creantelor ce
ar putea face obiectul unei proceduri de insolventa, contractele in derulare si riscurile de executare. Deciziile
privind momentul deschiderii procedurii, pozitionarea fata de creditori sau strategia privind activele pot deveni
ireversibile daca deciziile nu sunt atent adoptate la momentul potrivit, motiv pentru care aceasta etapa necesita o
coordonare intre echipa juridica si management”, a adaugat Emil Bivolaru.

Primele trei zile ale unui mandat de insolventa au o densitate de decizie fara echivalent in dreptul corporativ:
intr-un interval in care managementul este paralizat de criza, echipa juridica trebuie sa cartografieze termenele,
creantele si riscurile simultan — cu consecinta ca erorile din aceasta etapa se amplifica, nu se corecteaza, pe
parcursul procedurii.

Coordonarea dintre echipa juridica si management in primele ore nu este o formalitate procedurala — este
momentul n care se stabileste daca procedura va fi condusa de debitor sau va aluneca, treptat, sub controlul
creditorilor sau al administratorului judiciar.

NNDKP reprezinta atit debitori, cat si creditori — in special creditori financiari si comerciali — precum si actionari
sau management in situatii de criza. Strategia juridica difera semnificativ in functie de pozitia clientului: pentru
debitori, accentul cade pe protectie si restructurare, In timp ce pentru creditori vizeaza maximizarea recuperarii
creantelor si mentinerea controlului asupra evolutiei procedurii.

Capacitatea de a opera eficient pe ambele laturi ale mesei de negociere — debitor si creditor — confera practicii o
intelegere structurala a tensiunilor din procedura, esentiala atit pentru construirea unor aparari solide, cat si pentru
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identificarea vulnerabilitatilor din pozitiile adverse.
Citeste i

— NNDKP confirma, prin practica de Litigii, ca este prima optiune pentru companiile care au nevoie
de reprezentare in dosare cu miza de sute de milioane de euro, in instante si arbitraje la curti
internationale | De vorba cu Emil Bivolaru (Partener Executiv) si Sorina Olaru (Partner) despre
combinatia dintre strategie, tehnologie si echipe capabile sa duca la capat dosare complexe cu solutii
favorabile, construite pe argumente solide, intr-o piata a disputelor sofisticata

"Cele mai sofisticate mandate sunt cele care combina litigii complexe, expuneri fiscale semnificative $i un numar
mare de creditori implicati. Complexitatea nu este doar juridica, ci si operationala cu presiune de timp si impact
financiar major. In aceste dosare, coordonarea strategica si capacitatea de a anticipa miscarile celorlalti actori sunt
esentiale", a mentionat Emil Bivolaru.

Mandatele care reunesc litigii, expuneri fiscale si pluralitate de creditori solicita simultan competente pe care
putine firme le detin integrate: dreptul fiscal, litigiile comerciale si insolventa propriu-zisa functioneaza rar in
aceeasi echipa, cu aceeasi viteza — iar absenta acestei integrari devine vizibila tocmai in cele mai mari dosare, unde
miza nu lasa loc de sincronizare ulterioara.

Sofisticarea unui mandat nu se reduce la complexitatea juridica a dosarului — se masoara prin capacitatea
practicianului de a gestiona simultan mai multe fronturi, de a Intelege intentia creditorilor fnainte ca aceasta sa
devina actiune si de a proteja activele esentiale In timp ce negocierea este in curs.

”Cele mai frecvente tensiuni apar intre debitor si creditori in privinta recunoasterii creantelor, in relatia dintre
creditori - 1n special pe prioritati, precum si intre toate partile $i administratorul judiciar in ceea ce priveste
conducerea procedurii insolventei. Gestionarea acestor frictiuni presupune atat o abordare juridica ferma, cét si o
deschidere catre solutii negociate”, a adaugat Florentin Nanu, Managing Associate, NNDKP.

Tensiunile dintre actorii implicati in procedura apar in mod firesc Intr-un cadru in care interesele, prioritatile gi
constrangerile fiecaruia se intalnesc greu intr-un echilibru stabil. O practica eficienta nu Incearca sa le elimine cu
orice pret, ci sa le gestioneze inteligent, transformandu-le in ocazii de negociere care pot conduce la acorduri
sustenabile, inainte ca ele sa se transforme 1n litigii ce consuma resurse si reduc valoarea pentru toti cei implicati.

In opinia sa, cadrul legislativ prezinta lacune structurale cu impact direct in dosar, una dintre cele mai vizibile
ramanand absenta mecanismelor eficiente pentru gestionarea insolventelor la nivel de grup de companii — o
limitare acutizata de interdependentele operationale si financiare pe care procedurile individuale nu le pot trata
adecvat.

"De asemenea, regimul creantelor bugetare continua sa fie rigid si, uneori, disproportionat in raport cu obiectivul
de redresare, limitand spatiul real de negociere si afectdnd viabilitatea planurilor de reorganizare. O alta problema
este lipsa unor termene efectiv sanctionate pentru etapele cheie ale procedurii, ceea ce conduce, in practica, la
prelungirea excesiva a dosarelor si la erodarea valorii activelor. Nu in ultimul rand, exista zone insuficient
reglementate sau neclare, precum standardele aplicabile Tn materia anularii actelor, unde diferentele de interpretare
genereaza incertitudine", a subliniat Florentin Nanu.

Rigiditatea creantelor bugetare, lipsa sanctiunilor pentru termene si incertitudinea In materia anularii actelor sunt
trei fatete ale aceleiasi deficiente sistemice: un cadru care descurajeaza reorganizarea si favorizeaza, prin inertie,
falimentul, nu redresarea.

Reformarea cadrului legislativ al insolventei necesita mai mult decat amendamente tehnice — impune o schimbare
de prioritate: de la proceduri care gestioneaza insolventa dupa ce se produce, la mecanisme care faciliteaza
restructurarea Tnainte ca valoarea activelor sa fie irecuperabil erodata.
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Citeste si

—  Piata de Real Estate, radiografiata de NNDKP, firma despre care ghidurile juridice internationale
spun ca este ‘“probabil cea mai buna din Roménia” in aceasta practica: industrial-logistic in viteza,
office cu accent pe retentie si eficienta, rezidential cu presiune pe pret| De vorba cu Vlad Tanase
(partener) despre dinamica pietei, apetitul _investitorilor, tranzactionarea proiectelor si blocajele de pe
acest segment

Jurisprudenta, mandate reprezentative si mesajul de realism al practicienilor

Practica neunitara ramane una dintre provocarile structurale ale insolventei romanesti, manifestata cu precadere in
materia anularii actelor frauduloase realizate in perioada imediat anterioara deschiderii procedurii, unde diferentele
de interpretare intre instante genereaza o incertitudine care afecteaza predictibilitatea strategiei juridice, a aratat
Florentin Nanu. Legea prezinta, in plus, o inadecvare fata de realitatile economice ale grupurilor de companii si ale
contractelor esentiale pentru functionarea afacerilor — structuri pentru care procedurile individuale de insolventa nu
ofera raspunsuri satisfacatoare. In practica, aceste goluri sunt acoperite prin solutii creative §i negocieri intre parti,
dar cu costuri suplimentare de timp si incertitudine”, a punctat Florentin Nanu.

Practica neunitara 1n anularea actelor frauduloase nu este un neajuns tehnic marginal — este o sursa de risc strategic
major, deoarece incertitudinea cu privire la soarta unor acte anterioare insolventei influenteaza direct evaluarea
activelor, negocierea planului si apetitul investitorilor pentru activele din procedura.

Faptul ca golurile legislative sunt acoperite prin solutii creative si negocieri directe dintre parti este, in acelasi
timp, o dovada a pragmatismului practicienilor $i un avertisment pentru legiuitor: cu cit mai multe decizii se
bazeaza pe acord negociat in lipsa unui cadru clar, cu atit mai fragil devine fundamentul juridic al restructurarii.

"Calitatea jurisprudentei, in general, ne mulfumeste, dar predictibilitatea variaza. Exista convergenta in anumite
materii, insa fragmentarea persista in zone sensibile precum anularea actelor frauduloase, creantele bugetare sau
votul la plan", a remarcat Florentin Nanu.

Fragmentarea jurisprudentiala In zone-cheie ale procedurii — anulare acte, creante bugetare, vot la plan — nu
afecteaza uniform toti participantii: creditorii sofisticafi, cu expertiza juridica si resurse pentru a urmari $i a
exploata diferentele de interpretare, castiga avantaj fata de creditorii mai putin pregatiti, adancind inegalitatea
structurala a procedurii.

Convergenta partiala a jurisprudentei este un progres real, dar insuficient: predictibilitatea in insolventa nu se poate
construi selectiv; daca zonele cu miza financiara cea mai ridicata raman fragmentate, impactul practic al
convergentei in materii minore este limitat.

Experienta anului curent releva ca provocarile cu care se confrunta clientii in insolventa sunt simultane si
interconectate: ”Clientii se confrunta cu dificultati procedurale, presiuni comerciale si riscuri reputationale. Lectia
principala este importanta interventiei timpurii $i a unei strategii coerente inca din fazele incipiente”, a nunatat
Emil Bivolaru. Interactiunea cu autoritatile fiscale — in special in privinta creantelor ANAF — raméane una dintre
cele mai sensibile componente ale procedurii, marcata de o predictibilitate redusa si de o flexibilitate limitata Tn
negociere, a adaugat Florentin Nanu.

In opinia avocatilor intervievati de Bzl awyer, simplificarea procedurilor si digitalizarea apar ca masuri cu impact
imediat asupra vitezei si eficientei procedurale — doua reforme pe care practicienii le identifica drept prioritare, cu
conditia ca nu sacrifica garantiile procesuale ale partilor.

Digitalizarea procedurilor de insolventa ar putea reduce semnificativ termenele reale ale dosarelor — una dintre
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problemele sistemice identificate constant de practicieni. Fara un calendar digital obligatoriu $i un sistem de
monitorizare a termenelor, reformele procedurale risca sa raména formale.

Citeste si

—  Activitate intensa in practica de Employment de la NNDKP, firma cu _una dintre cele mai mari si
performante echipe de avocati specializati in oferirea de asistenta juridica pe intregul spectru de aspecte
de Dreptul Muncii, intr-o perioada in care solicitarile clientilor s-au diversificat | Roxana Abrasu
(Partener): ’Avem situatii care presupun complexitate prin anvergura si impactul global adus, dar si
situatii unde se ridica subiecte diverse sau sensibile ce trebuie gestionate cu prudenta pentru a asigura
ca sunt abordate tinind cont de numeroasele reglementari aplicabile si se finalizeaza cu luarea masurilor
corespunzatoare”

Insolventele din sectoarele reglementate adauga un nivel suplimentar de complexitate: reglementarile specifice si
rolul activ al autoritatilor de supraveghere transforma aceste proceduri din dosare juridice in exercitii de
coordonare multidisciplinara. ”Asiguram reprezentarea in proceduri de insolventa complexe pentru clienti din
diverse sectoare ale industriei — energie, financiar, sanatate, utilitai, transport — unde complexitatea procedurii este
amplificata de reglementari specifice si de rolul autoritatilor, ceea ce impune o abordare multidisciplinara”, a pus
in context Emil Bivolaru.

Acumularea de dificultati procedurale, comerciale si reputationale in acelasi dosar confirma ca insolventa este o
criza multidimensionala — si ca echipa juridica care trateaza doar dimensiunea formala, ignorand presiunile
comerciale sau reputationale ale clientului, ofera o reprezentare incompleta.

Insolventa 1n sectoare reglementate presupune o coordonare simultana intre avocatii de insolventa, specialistii Tn
drept reglementar si, adesea, echipe de consultanti sectoriali — fara aceasta integrare, riscul de a rata o aprobare
regulatorie sau de a intra in conflict cu un regulator activ poate compromite o procedura altfel bine structurata.

"Un proiect relevant a implicat contestarea unei creante fiscale intr-un cuantum semnificativ pentru a permite
clientului nostru sa isi poata indestula creanta sa In integralitate de la masa credala. Lipsa contestarii ar fi condus la
ipoteza in care clientul, la rAndul sau un creditor cu o creanta semnificativa, sa nu isi poata indestula creanta sa nici
macar in proportie de 10%", a descris Florentin Nanu un proiect relevant pentru aceasta practica.

Mandatul invocat ilustreaza mecanismul prin care contestarea strategica a creantelor concurente transforma
distributia valorii de la masa credala: o interventie juridica bine calibrata — atacarea unei creante fiscale
semnificative — poate muta recuperarea unui creditor de la sub 10% la indestulare integrala, demonstrand ca in
insolventa, rezultatul financiar depinde direct de calitatea reprezentarii juridice.

Proiectul ilustreaza o lectie fundamentala a insolventei: valoarea disponibila unui companii la masa credala nu este
fixa — este influentata activ de strategia juridica a participantilor. Creditorii care nu contesta creantele concurente
sau care adopta o pozitie pasiva lasa altora posibilitatea de a remodela distributia in detrimentul lor.

Florentin Nanu mai spune ca situatiile cu element de extraneitate apar din ce in ce mai frecvent, iar cadrul
european al insolventei ofera instrumente utile — desi aplicarea lor practica poate ridica dificultati in dosarele cu
jurisdictii multiple.

Cregterea frecventei dosarelor cu element transfrontalier reflecta internationalizarea capitalului gi a datoriei
corporative In economia roméneasca — o tendinta care va continua si care reclama din partea practicienilor nu doar
cunoasterea regulamentelor europene, ci si experienta concreta in coordonarea cu administratori judiciari si
instante din alte jurisdictii.

Echipa de insolventa a NNDKP este structurata multidisciplinar, reunind competente in litigii, drept fiscal si drept
corporativ, ”cu competente in toate ariile de drept necesare asigurarii reprezentarii clientilor la un standard de
profesionalism extrem de ridicat, iar rolul partenerului este unul activ, de coordonare strategica”, subliniaza Emil
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Bivolaru. "Investitiile sunt orientate atat catre pregatirea profesionala continua, cit i catre instrumente care cresc
eficienta si coerenta interna in activitatea juridica a echipei”, a punctat partenerul executinv al NNDKP.
Structura multidisciplinara a echipei nu este un avantaj organizatoric abstract — este o conditie operationala in
dosarele de insolventa complexa, unde absenta competentei fiscale sau corporative din cadrul aceleiasi echipe
genereaza Intarzieri, costuri de coordonare si riscul unor decizii luate fara o perspectiva integrata.

Invitat sa transmita decidentilor si mediului de afaceri un mesaj de ,,realism” despre insolventa in Romania - ce
este si ce nu este aceasta procedura - Emil Bivolaru a punctat: "Pentru debitor, insolventa este de multe ori o
solutie, un mecanism de ajustare economica care nu trebuie privita ca o nereusita. Principala provocare raméane
schimbarea perceptiei si utilizarea sa ca instrument de redresare, nu doar ca ultim resort. Pentru creditori, mesajul
de realism este ca insolventa nu este, in mod automat, un mecanism de recuperare rapida si integrala a creantelor,
ci un cadru procedural in care rezultatul depinde in mod direct de implicare si strategia adoptata".

Mesajul de realism adresat pietei este dublu — insolventa nu este nereusita pentru debitori, dar nici mecanism
automat de recuperare pentru creditori. Rezultatul este intotdeauna o functie a calitatii interventiei juridice si a
momentului in care aceasta se produce.

“Recuperarea optima nu vine dintr-o pozitie pasiva, ci din participare activa — de la analiza timpurie a pozitiei
juridice — garantii, rang, sanse de contestare a altor creante — pana la implicarea In deciziile-cheie ale procedurii:
votul la plan, desemnarea practicianului, strategia de valorificare a activelor”, a conchis partenerul Executiv al
NNDKP.

Mesajul final al practicienilor NNDKP este unul de responsabilizare: in insolventa, fiecare actor primeste atat cat
investeste in procedura — in atentie, in strategie si in calitatea reprezentarii juridice. Pasivitatea, indiferent de cét de
puternica este creanta pe hartie, este in cele din urma cel mai costisitor comportament din procedura.

Citeste si

—  Finantarile sindicalizate isi pastreaza pozitia solida, iar club-deal-urile cistiga teren pe piata, spun
avocatii din practica de Banking & Finance de la NNDKP | Valentin Voinescu (Partener): ”Am
remarcat o crestere a interesului din partea fondurilor de investitii si a creditorilor non-bancari. Profilul
clientului a evoluat: companiile sunt mai bine informate, mai receptive la structuri mixte si tot mai
interesate de optimizarea costurilor si a structurii de capital”

NNDKP in directoarele internationale: Tier 1 si profil cu o ampla recunoagtere

Practica de insolventa si restructurare a NNDKP ocupa, in editia 2026 a The Legal 500 EMEA, o pozitie de Tier 1
in Romania — o confirmare a relevantei si consistentei cu care firma se regaseste in dosarele de referinta ale pietei.
Tier 1 in Restructuring and Insolvency plaseaza NNDKP in primul esalon al pietei juridice romanesti pentru
aceasta practica, intr-un grup restrans de cinci firme care concentreaza mandatele de cea mai mare complexitate.
NNDKP a mentinut o prezenta constanta in varful directoarelor internationale pe parcursul mai multor ani
consecutivi, un traseu care reflecta atat adancimea practicii, cat si capacitatea firmei de a gestiona dosare care ies
din tiparul rutinei. Editia 2026 confirma ca aceasta pozitie nu este erodata de concurenta tot mai acerba din piata
juridica romaneasca, unde numarul firmelor cu practici dedicate de insolventa a crescut in ultimii ani.

La nivel individual, Emil Bivolaru, Executive Partner al firmei, este inclus 1n categoria Leading Partners in cadrul
The Legal 500 EMEA - 2026 pentru aria Restructuring and Insolvency — o recunoastere care marcheaza, totodata,
rolul central pe care partenerii seniori il joaca n definirea practicii. Alaturi de el, Ana Diculescu-Sova, partener
fondator al firmei, este de asemenea inclusa in categoria Leading Partners pentru aceeasi practica, semnalind o
profunzime si o continuitate rara in peisajul avocaturii de insolventa din Romania.
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Chambers Europe 2026 nu evalueaza Restructuring and Insolvency ca practica separata pentru Romania in editia
curenta, spre deosebire de alte jurisdictii europene unde aceasta specializare beneficiaza de o sectiune distincta. Cu
toate acestea, Emil Bivolaru este inclus individual in Chambers Europe 2026 in categoria Dispute Resolution:
Litigation (Romania) — Band 2 — cu o recunoastere explicita a expertizei sale in restructurare i insolventa ca arie
de activitate distincta in cadrul unui profil de litigant complex. Clientii intervievati de Chambers il descriu ca fiind
.foarte experimentat, prompt, mereu disponibil, pragmatic §i orientat spre solutii”’, adaugand ca ,.excelentele sale
abilitati juridice §i de comunicare il transforma in avocatul pe care fi-l doresti de partea ta”.

Evaluarea Chambers confirma o caracteristica recurenta a practicilor de insolventa de top: avocatii care obtin cele
mai bune rezultate In dosarele de restructurare nu sunt, de regula, specializati exclusiv Intr-o singura arie de
practica — ci litigatori cu o gandire financiara solida, capabili sa opereze la intersectia dintre dreptul procesual,
dreptul fiscal §i analiza economica a activelor unui debitor. Emil Bivolaru concentreaza aceasta combinatie: o
cariera de 25 de ani care acopera litigii fiscale complexe, dispute comerciale si insolventa propriu-zisa, cu mandate
in sectoarele energie, imobiliare, bancar-financiar si industrial.

Prezenta globala a firmei in topurile internationale depaseste practica de insolventa. In editia Legal 500 EMEA
2026, NNDKP obtine 11 clasamente Tier 1 din 13 arii de practica evaluate pentru Roméania — un scor agregat care
pozitioneaza firma printre cele mai bine clasate din piata. Cinci parteneri ai firmei sunt inclusi n categoria Hall of
Fame, noua sunt recunoscuti ca Leading Partners, iar sase apar in lista Next Generation Partners. Chambers
Europe 2026 adauga 7 practici in Band 1 si 3 in Band 2, cu 18 avocati si consultanti recunoscuti individual. Firma
a fost nominalizata si pentru titlul Romania Law Firm of the Year — un premiu pe care l-a castigat de sapte ori
anterior.

Amploarea acestui profil de recunoastere internationala nu poate fi separata de practica de insolventa: dosarele
complexe de restructurare implica, aproape invariabil, componente de drept fiscal, bancar-financiar, corporate si
litigii — arii 1n care firma are clasamente de top. Aceasta iInseamna ca un client care apeleaza la NNDKP pentru un
dosar de insolventa cu expuneri fiscale semnificative sau cu creditori financiari de rang superior are acces, n
cadrul aceleiasi firme, la competente de Banking & Finance (Tier 1, Legal 500 2026) si Tax (Band 1, Chambers
2026) — fara a depinde de coordonarea cu firme externe sau de costuri suplimentare de consultare interdisciplinara.
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