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IMM -urile romanesti duc o mare lupta de supravietuire in 2024 (analiza)

IMM-urile romanesti duc in 2024 cea mai mare lupta pentru crestere sau chiar pentru supravietuire,
avand in vedere inflatia ridicata si concurenta tot mai mare, in multe cazuri neloiala, arata o analiza
realizata de o agentie de promovare online pentru IMM-uri.

Potrivit sursei citate, Tn acest context, tot mai instabil si impredictibil, firmele locale ar trebui sa 1si creasca
vanzarile cu minimum 30%-40% la nivelul anului sau in urmatoarele 6 luni pentru a face fata provocarilor
economice si a-si asigura predictibilitatea si stabilitatea de care au nevoie.

"Pentru cele mai multe IMM-uri, promovarea online a devenit principalul vector de vanzari si de crestere a
business-ului, avand in vedere bugetele limitate pentru marketing. Insa conditiile economice din 2024 sunt cele
mai dificile din ultimii ani. Concurenta este acerba, iar multe firme locale se confrunta cu presiunea unor jucatori
internationali sau a unor firme care aplica si practici neloiale. Din acest motiv, peste 60% din afacerile din
Romania aloca buget pentru promovare online, in Google si Meta, insa multe nu reusesc sa aiba performanta de
vanzari necesara pentru a putea combate greutatile economice. Nu este nevoie de cheltuieli impresionante de zeci
de mii de euro pentru a creste vanzarile. Este nevoie de experti care sa Inteleaga business-ul firmei, sa gdndeasca
un plan de promovare axat pe vanzare si care sa obtina maximumul de vinzare din fiecare ban investit de firme,
experti care sa duca afacerea la urmatorul nivel prin intermediul reclamelor platite. Pana atunci, cum cele mai
multe IMM-uri depind de vanzarea online, riscul de scadere rapida sau chiar de inchidere a afacerii poate deveni
o realitate", a declarat Alex Popescu, co-fondator Pixer Agency, Intr-un comunicat al companiei.

Cele mai mari probleme cu care IMM-urile se confrunta in 2024 sunt inflatia, concurenta neloiala si cresterea
cheltuielilor salariale, potrivit Consiliului National al IMM-urilor din Roménia (CNIPMMR), citat 1n comunicat.

Totodata, datele ONRC arata o crestere cu aproape 10% a numarului de cereri de insolventa in prima jumatate din
an fata de anul trecut, fiind Tnca un indicator al dificultatilor economice pentru mediul de business local. Astfel,
pentru a rezista acestor dificultati si a evita o eventuala insolventa, cererea pentru promovare online cunoaste o
crestere spectaculoasa an de an, fiind cu 30% mai mare in ultimii ani, atit din partea firmelor care vand produse,
cat si din cea a firmelor care vand servicii. Tot mai interesate de promovare online, in Google, Meta sau pe
TikTok, sunt afacerile mici, la inceput de drum, care de altfel nu pot rezista fara promovare in contextul
concurentei tot mai mari si a inflatiei ridicate.

De asemenea, ca urmare a contextului economic tot mai dificil, si firmele care vand pe segmentul B2B, catre alte
firme, se bazeaza in numar tot mai mare pe promovare online, in special prin Google Ads, dar si Facebook Ads,
LinkedIn Ads si campanii de email marketing, care genereaza cele mai multe lead-uri calificate. Exista o crestere
de 35% 1n cererile de servicii PPC (pay per click) din partea companiilor B2B, in special in industriile de
sanatate, servicii profesionale sau fotovoltaice.

Afacerile locale investesc in promovare Google Ads sau Facebook Ads de la sute de lei, la mii sau zeci de mii de
euro, in functie de nivelul firmei si bugetele de care dispun, precizeaza sursa citata. Afacerile din e-commerce,
domeniul turismului si cel al sanatatii sunt cei mai mari investitori in marketing digital. Spre exemplu, firmele din
domenii precum fashion si servicii locale sunt printre cei mai mari investitori, cu bugete lunare intre 1.000 si
30.000 de euro doar in Facebook. Insa cel mai important indicator este randamentul avut de fiecare cheltuiala in
promovare online, subliniaza specialistii agentiei.

Fondata de specialisti cu o experienta de peste 8 ani in domeniul marketingului, Pixer Agency a dezvoltat un
sistem care include servicii de PPC (Facebook Ads, Google Ads, TikTok Ads, LinkedIn Ads), graphic design si
editare video, landing pages orientate spre conversie, automatizari de email, SMS si WhatsApp, sistem de
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programari integrat, copywriting si articole SEO. Pixer Agency are peste 200 de clienti in portofoliu din 35 de
domenii.
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