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Casta cumpara Magazinul de Case și se extinde în 5 orașe din țara

Platforma imobiliara Casta, parte din grupul Neogen, preia site-ul de anunțuri imobiliare gratuite

Magazinul de Case, ca parte a strategiei de dezvoltare pe plan local. Astfel, Casta se extinde în București și

intra în 5 noi orașe din țara - Cluj Napoca, Timișoara, Brașov, Iași și Arad, oferind o soluție integrata

pentru vânzarea unui apartament, asistata de agenți imobiliari care pot astfel sa-și dezvolte activitatea și

sa-și suplimenteze veniturile. Proprietarii publica gratuit anunțurile de vânzare în platforma, iar Casta și

profesioniștii parteneri ofera sprijin pe tot parcursul procesului de vânzare. 

Prin integrarea cu Magazinul de Case, Casta își extinde portofoliul cu scopul de a oferi tot mai multe soluții

accesibile și convenabile atât celor care vor sa vânda sau sa cumpere un apartament, cât și profesioniștilor din

domeniul imobiliarelor. Astfel, Casta completeaza serviciul InstaBuy, lansat în toamna anului trecut, prin care

proprietarii de apartamente au o soluție rapida, sigura și confortabila de a-și vinde imobilul într-un timp record cu

serviciul iList dezvoltat de Magazinul de Case, prin care promoveaza anunțurile de vânzare și susține profesionisții

din imobiliare sa contribuie la procesul de vânzare.

Practic, vânzatorii de imobile posteaza anunțul lor în platforma, iar agenții imobiliari confirmați de Casta preiau

anuntul și contacteaza vânzatorul atunci când gasesc un posibil cumparator, economisind astfel timpul

proprietarilor pentru vizite zilnice și zeci de telefoane. În același timp, pentru cei care cauta sa cumpere un

apartament, profesioniștii Casta se ocupa sa selecteze și sa trimita oferte specifice fiecarei cautari în parte.

„Prin tot ceea ce facem, aducem împreuna profesioniștii în imobiliare cu vânzatorii și cumparatorii de locuințe,

venind astfel în întâmpinarea nevoilor lor prin eficientizarea procesului de vânzare sau de achiziție. Practic, oferim

clienților Casta soluții complete pentru vânzarea sau gasirea apartamentului ideal, inclusiv facilitarea accesului la

finanțare într-un timp foarte scurt. Chiar și în aceasta perioada în continuare sub influența efectelor pandemiei de

Covid-19, serviciile pe care le oferim s-au dovedit o soluție accesibila și eficienta pentru proprietarii actuali sau

viitori ai unei case și o metoda de dezvoltare pentru parteneri”, a declarat Horea Craciun, directorul general al

Casta.      

Colaborarea Casta cu agenții imobiliari le asigura acestora accesul la toate proprietațile din platforma cu comision

garantat, indiferent de modalitatea de achiziție preferata de clienții lor, cât și la toate ofertele de vanzare de pe

platforma, cu localizare exacta, fara duplicate și fara alți intermediari. Astfel, proprietarii de imobile nu doar ca vor

adauga anunțuri gratuite pe platforma, ci vor fi și ajutați în procesul de vânzare de catre partenerii Casta.

Pentru a beneficia de soluțiile Casta pentru vânzarea imobilelor, proprietarii trebuie sa completeze un formular de

cerere online cu toate detaliile apartamentului și vor primi ulterior un feedback profesionist legat de preț și de

poziționarea apartamentului în piața de la agenții parteneri Casta, care vor oferi consultanța și promovare de cea

mai buna calitate în timpul procesului de vânzare-cumparare.

Peste 3.000 de proprietari de apartamente din București și-au scos pâna acum la vânzare imobilul prin serviciul

online inovator InstaBuy, prin care platforma imobiliara Casta cumpara apartamente cu plata imediata. Strict

tehnic, în termen de 3 zile de la solicitarea vânzatorului, în condițiile în care anunțul este complet, Casta trimite

oferta de achiziție. Evaluarea se face intern, remote, cu ajutorul unei echipe experimentate în domeniu, cât și cu

ajutorul unui sistem integrat de evaluare a proprietaților care analizeaza atât aspecte care țin de apartamentul

evaluat, cât și de condițiile de piața și ofertele similare. Vânzarea efectiva se poate face, în condiții normale, în 3

zile de la obținerea acordului juridic. Pâna acum, pentru ofertele analizate, timpul efectiv de la ofertare pâna la

încasarea prețului de catre client a fost de 10 zile.

Platforma Casta ofera proprietarilor de imobile o gama completa de servicii, de la vânzarea instant sau promovarea

anunțurilor de vânzare prin serviciul InstaBuy și pâna la gasirea și cumpararea de apartamente pentru clienți,

page 1 / 2



www.bizlawyer.ro
Un proiect al Bullet Media & 648 Group
2021-05-21 10:06:45

precum și soluții pentru cumparatori, printre care brokeraj de credite și asistența la gasirea celei mai bune soluții de

finanțare pentru finalizarea achiziției casei lor.
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